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Di cosa abbiamo parlato fino nei Webinar precedenti :

- Situazione dei possibile scenari del mercato del latte
nel cotesto della pandemia COVID19
Mercato Global
Mercato USA
Mercato Europa

-Profittabilita e sostenibilita delle aziende produttrici di latte
analisi di 60 Bilanci aziende campione

-CashFlow vs flussi finanziari
-Investimenti Business Plan
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Secondo voi, cosa € piu importante per massimizzare
I'utile netto per vacca?

Dimensione  Superficie agricola Livello di gestione Prezzo del latte

Aziendale utilizzata aziendale
disponibile per
vacca
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Utilizzate uno strumento per I'analisi del conto
economico?

10,87%

mensilmente una volta I'anno in modo non
costante
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Quanto pensate che la tecnologia possa supportarvi
nell’analisi costante dei dati economici?

Molto Abbastanza Poco Niente
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Analizzate gli IOFC?

19,57%

Quotidianamente Settimanalmente Mensilmente Mai
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IOFC Totale per vacca giorno - Bilanci 2015
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UN € vacca anno - 40 bilanci 2015 Nord Italia Elaborazione Campiotti 2015

Dott. Michale Campiotti = Dottore Agronomo - Specialista vacche da latte
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'lofc — Income over feed cost o ricavo al netto dei costi alimentari
Consiste nella differenza tra il ricavo del latte venduto (a livello di vacca o
di stalla) e le spese alimentari sostenute per fare una determinata
produzione di latte. Le variabili in gioco sono da una parte la produzione
di latte e il suo valore, dall’altra la composizione della razione e i suoi
costi. Questa differenza mette a fuoco in un numero solo, I'efficienza del
nostro processo di produzione del latte: tanto entra nel processo come
costo alimentare, tanto ne esce come ricavato dalla vendita del latte. |
costi alimentari sono una parte significativa dei costi totali
dell’allevamento (generalmente nell’'ordine del 50%), si ha quindi una
buona idea di quanto rimane per ripagare tutte le altre spese e

In ogni caso |'lofc e I'indicatore dell’efficienza alimentare. Infatti
I'obiettivo dell’allevatore non e tanto tagliare i costi, quanto aumentare la
differenza tra i costi e i ricavi nel suo modello di business e perseguendo la
sua missione e la sua visione .
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Come rappresentare il Cash Flow
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DIDEGNARE E MAPPARE LE RELAZIONI TRA | VARI FATTORI
DELLE AREE E DEFINIRE LE INTERDIPENDENZE SISTEMICHE
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DISEGNARE E MAPPARE LE RELAZIONI TRA | VARI FATTORI
DELLE AREE E DEFINIRE LE INTERDIPENDENZE SISTEMICHE
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